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D u  h a s t  D i c h  n i c h t  g u t  g e n u g  a u f  d a s
B a n k g e s p r ä c h  v o r b e r e i t e t ?

   
D u  h a s t  d e n  f a l s c h e n  

    G e s p r ä c h s e i n s t i e g  g e w ä h l t ?
 

D u  h a s t  a u f  d i e  t y p i s c h e n  F r a g e n
d e s  B a n k e r s  d i e  f a l s c h e n  

A n t w o r t e n  g e g e b e n ?
 

DU BENÖTIGST EINEN
UNTERNEHMERKREDIT  UND 

SPRICHST MIT  DEINEM BANKBERATER
 

D e i n  B a n k g e s p r ä c h  v e r l ä u f t  a b e r  n i c h t  
n a c h  D e i n e n  V o r s t e l l u n g e n .  

W o r a n  k a n n  d a s  g e l e g e n  h a b e n ?   
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Damit  Du mit  erfo lgreichen
Kreditverhandlungen den Grundstein
für  den Erfolg Deines Unternehmens

legst ,  hältst  Du dieses  E-Book in
"Deinen Händen" .

 

D u  p r o f i t i e r s t
 

von meiner  über  30jähr igen 
prakt ischen Erfahrung 

 

u n d  
 

von meinem exklusivem Insiderwissen 
als  f rüherer  Banker .  
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Dies ist der wichtigste Punkt. Stell Dir vor, Du
bist in einem Assessment-Center und hast hier
die einmalige Chance, Dein Gegenüber von
Deiner Person oder von Deinem Konzept zu
überzeugen. Deshalb musst Du auch für ein
Kreditgespräch wissen, was Du niemals
antworten solltest.

03
Die richtigen Antworten 

3  P H A S E N - P R O Z E S S

Dies ist  der wichtigste Grundstein für ein erfolg-
reiches Kreditgespräch. Wenn ich sonst keinen
Perfektionismus bewerbe, hier schon. Denn dann
strahlst Du  Zuversicht,  Selbstbewusstsein, Energie
und Hingabe aus, zu dem was Du erreichen willst. Du
bist klar auf Deinen Erfolg fokussiert! Und das merkt
der Banker! 
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Eine gute und gezielte Vorbereitung

Perfekter Gesprächseinstieg
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D I E  L Ö S U N G

Eine angenehme Gesprächsatmosphäre
nimmt Dir die Anspannung und Du kannst
Dich auf die Kreditverhandlungen deutlich
besser konzentrieren und fokussieren. Inso-
fern ist die richtige Art eines Gesprächs-
einstiegs nicht zu unterschätzen.  



 Deine fachliche Kompetenz
 Deine kaufmännische Kompetenz

Mit dem  richtigen Zusammenspiel der zwei wichtigsten
folgenden Kernkompetenzen, die wie Zahnräder inein-
andergreifen sollten, besteht eine hohe Chance, den
Banker zu überzeugen:

1.
2.

Nach meiner Erfahrung sind viele Unternehmer  fachlich
top, aber die kaufmännische Seite wird vernachlässigt
oder man verläßt sich auf seinen Steuerberater. Damit
kann Deine Erfolgschance erheblich sinken. 

Resümee:
Der Banker merkt sehr schnell, ob Du unsicher bist und
auch, ob Du das Konzept vielleicht nur halbherzig und
ohne die notwendige Begeisterung und Überzeugung
vermittelst. 

Gesprächstipp:
Du musst Deinen Investitionswunsch mit großer
Leidenschaft "verkaufen" und zwar so, dass der Banker
merkt, dass Du Dich zu 100% mit Deinem Unternehmen
identifizierst.  Du brennst für das, was Du tust.  Wenn Du
es schaffst, dies in dem Kreditgespräch authentisch zu
vermitteln,  dann besteht eine sehr große Chance, dass
der Funke auf den Banker überspringt. 

P R A X I S F A L L  
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3 . F R A G E

Kunde :
"Mir liegt noch keine aktuelle BWA vor, diese wird derzeit von
meinem Steuerberater erstellt."

Bankberater:
"Wie aktuell sind Ihre Zahlen für das
laufende Geschäftsjahr?"

Du solltest immer  durch eine monat-
liche BWA aktuell über Deine Geschäfts-
entwicklung informiert sein. Ist Deine
Buchhaltung up to date, damit der
Steuerberater auch in der Lage ist, 
eine entsprechende BWA erstellen 
zu können?  

Außerdem solltest Du die Ergebnisse 
aus der BWA mit dem Steuerberater
regelmässig besprechen.  Aktuelle Zahlen
nützen Dir dann nichts, wenn Du diese
nicht werten und beurteilen kannst. Denn
das tut der Banker und hinterfragt sehr
konkret Deine Zahlen. 

"Wir sind bis auf einen Monat up to
date. Denn gerade jetzt ist es für mich
elementar, meine Geschäfts-
entwicklung mehr denn je im Blick zu
haben. Ich möchte in der Lage sein,
schnell auf Markt- und Umsatz-
schwankungen reagieren zu können.
  
Die BWA zeigt wieder einen
deutlichen Aufwärtstrend mit einem
befriedigenden vorläufigen Ergebnis,
das uns motiviert, mit Ihnen als
unsere Hausbank gemeinsam die
weiteren Schritte umzusetzen."  

PROBLEM RICHTIGE ANTWORT
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